2010專題

緣起想法：

讓我們的學生畢業後，能夠多增加一個第2專長，當作兼職，或額外收入

種類：

(1).接案賺錢（幫商家設計網頁）

(2).自己創個副業（自己做網拍）
題目：任選1
A.去外面幫一家店家設計網站，收取費用

B.自行經營一個網拍事業（在yahoo，pchome，樂多，露天，hinet，自己架站，在部落格上推銷）
文獻整理，進行數10個網拍案例成功的關鍵原因探討與分析整理

撰寫與架設一個購物網站

C. 使用 Google SketchUp 建立 3D 模型，建立一個3D場景（例如：致遠的3D導覽系統）
建議題目：

自創品牌，討論有商機的貨品，取得低成本的貨源，用6種方式進行行銷

目標：

訓練學生，自創品牌，網路創業，網路行銷

步驟：

(1).先進行文獻整理，找出網拍成功人士的關鍵原因，與關鍵流程，與有商機的商品

(2).分組討論『哪種商品最有商機，貨源最容易取得，貨源的成本最低，或是自製設計貨品』

(3).召集原始股東，集資來購買貨品，『低買高賣』即可獲利

(4).以4種方法進行『網路行銷』來宣傳產品：『yahoo拍賣網站等，部落格販賣行銷，自行撰寫購物商務網站，部落格上貼上超連結的廣告』
(5).也要進行『實體行銷』來宣傳產品：『印小海報，印名片』到處張貼，到處打廣告

(6).自創品牌，設計logo，自訂企業文化與風格

(7).每個月使用Access來計算月報表，計算盈虧，每一季做季報表

(8).一年後作分析探討，分析成功與失敗的原因，最為日後出社會自創副業的參考

搜尋資料的管道：

(1).圖書館

(2).國家圖書館碩博士論文網站

(3).google
(4).google學術文章查詢
(5).中文期刊檢索網站
搜尋關鍵字：
網拍，網路拍賣，網路創業，網路行銷，電子商務，購物網站，網店
注意：

每一組都要簽下一份自訂的切結書，說好每位成員（股東）要投入多少成本的比例，
以及未來若獲利後該如何將盈餘分配給每位股東，
以及未來若虧損後該如何處理，

以及未來網拍結束後，若不要繼續進行，其中所投入的金錢成本該如何還給當初投資的股東
其他：

修課同學除了一般的上課要求之外，需要組隊在Yahoo!奇摩的網拍平台上銷售商品，進行實際的交易，並與其他參賽學生進行網拍競賽。
本個案讓同學討論在籌備賣場的開始，需要考慮的幾個議題，以準備進入網拍比賽：
（1） 如何組成小組？小組成員應該是好朋友比較適合？但日後如何良性討論溝通，將是合夥創立事業的成敗所在

（2） 沒有做生意經驗、環境單純的大學生，應該如何尋找網拍商品？要考慮那些問題？
（3）、若需要銷售一萬元以上的營業額，什麼樣的產品比較合適？新設網拍賣場在買家評價數為「零」的情況下，如何建立網友的信任感？
3、 「無本錢的服務類商品」，是否適合網拍的交易特質？在網拍上銷售，會產生什麼樣的問題？
4、大學生該如何找產品？找商家？說服商家或是贏得商家合作的意願？並能建立彼此的信任關係？
